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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง 
สาขาวิชาการตลาด 

(หลักสตูรปรับปรุง พ.ศ. 2557) 
 

1. ช่ือหลักสูตร 
1.1 ช่ือภาษาไทย  หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง   

สาขาวิชาการตลาด 
1.2 ช่ือภาษาอังกฤษ  Diploma in Marketing 

 
2. ช่ือประกาศนียบัตร 

2.1 ช่ือเต็มภาษาไทย  ประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง (การตลาด) 
2.2 ช่ือย่อภาษาไทย  ปวส.(การตลาด) 
2.3 ช่ือเต็มภาษาอังกฤษ  Diploma in Marketing 
2.4 ช่ือย่อภาษาอังกฤษ  Dip. in Marketing 

 
3.  หน่วยงานท่ีรับผิดชอบ  คณะบริหารธุรกิจและเทคโนโลยีสารสนเทศ 

สาขาวิชาการตลาด 
     มหาวิทยาลัยเทคโนโลยีราชมงคลสุวรรณภูมิ 
 
4. ปรัชญาและวัตถุประสงค์ 

4.1 ปรัชญาของสาขา 
 มุ่งเน้นการจัดการศึกษา เพ่ือผลิตผู้สําเร็จการศึกษาระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง สาขาวิชา

การตลาดท่ีมีทักษะปฏิบัติการในระดับเทคนิคมีความสามารถในการปรับตัวเข้ากับการเปลี่ยนแปลง 
และความก้าวหน้าทางวิชาชีพและเทคโนโลยีอย่างมีจริยธรรม คุณธรรมและจรรยาวิชาชีพสาขาวิชาการตลาด 
ท่ีเป็นผู้มีความรอบรู้ในศาสตร์และความสามารถทางวิชาชีพการตลาดตามมาตรฐานสากลในระดับเทคนิค 
รวมท้ังศาสตร์อ่ืนท่ีสัมพันธ์กันโดยมุ่งให้ผู้เรียนมีวิธีเรียนรู้และพัฒนาตนเองอย่างต่อเนื่องท้ังด้านความรู้ทักษะ
ทางวิชาชีพคุณค่าแห่งวิชาชีพจริยธรรมและเจตคติ 

4.2  วัตถุประสงค์ของสาขา 
เพ่ือผลิตนักศึกษาคณะบริหารธุรกิจและเทคโนโลยีสารสนเทศ สาขาวิชาการตลาด ท่ีมี

คุณสมบัติดังนี้ 
4.2.1 มีความรู้ความสามารถเชิงวิชาการด้านการขายและด้านการตลาดสามารถประยุกต์ใช้

ความรู้สําหรับการปฏิบัติงานทางวิชาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
4.2.2 มีทักษะและสมรรถนะในงานอาชีพตามมาตรฐานวิชาชีพการตลาด 
4.2.3 สามารถบูรณาการความรู้ ทักษะจากศาสตร์ ต่ าง  ๆประยุก ต์ ใช้ ในงานอาชีพ 

ให้สอดคล้องกับความต้องการด้านสังคมและเทคโนโลยี 
4.2.4 เกิดเจตคติท่ีดีต่อวิชาชีพ มีความเชื่อม่ันและภาคภูมิใจในวิชาชีพ รักงาน รักองค์กร 
4.2.5 มีพฤติกรรมทางสังคมท่ีดีงาม ท้ังในด้านการทํางาน การอยู่ร่วมกันมีความรับผิดชอบต่อ

ตนเอง ต่อองค์กร ต่อสังคมและต่อประเทศชาติ 
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4.2.6 เพ่ือผลิตนักศึกษามหาวิทยาลัยเทคโนโลยีราชมงคลสุวรรณภูมิท่ีมีลักษณะ ดังนี้ 
 1) ใฝ่รู้ หมายถึง รักในความรู้ มุ่งแสวงหาความรู้ เพ่ือแก้ปัญหาและพัฒนาตนเอง 
 2) มีความคิดเชิงระบบ หมายถึง การคิดพิจารณาสิ่งใดในลักษณะท่ีเป็นองค์รวม และ

สามารถวิเคราะห์ความสัมพันธ์ เชื่อมโยงกับองค์ประกอบย่อยได้อย่างครอบคลุมและครบวงจร 
 3) สื่อสารอย่างมีประสิทธิภาพ หมายถึง มีทักษะในการถ่ายทอดนําเสนอข้อมูล 

ข่าวสาร รวมถึงความสามารถในการใช้ภาษาต่างประเทศและเทคโนโลยีเพ่ือการสื่อสารได้เป็นอย่างดี 
 4) เป็นมืออาชีพ หมายถึง มีความรู้ ความเข้าใจในศาสตร์วิชาชีพเป็นอย่างดีมีทักษะใน

การปฏิบัติ และประพฤติปฏิบัติตามจรรยาวิชาชีพอย่างเคร่งครัด 
 5) มีจิตสาธารณะ หมายถึง การตระหนักรู้และคํานึงถึงส่วนรวมเป็นจิตท่ีคิดสร้างสรรค์ 

เป็นกุศล และมุ่งทํากรรมดีเพ่ือเป็นประโยชน์ต่อส่วนรวม 
 

5. คุณสมบัติของผู้เข้าศึกษา 

5.1 รับผู้สําเร็จการศึกษาระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.) ประเภทวิชาพาณิชยกรรมทุกสาขา 
หรือเทียบเท่าหรือ 

5.2 รับผู้สําเร็จการศึกษาระดับมัธยมศึกษาตอนปลาย (ม.6) ทุกกลุ่มสาระการเรียนรู้ หรือเทียบเท่า
หรือระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.) ท่ีไม่ใช่ประเภทวิชาพาณิชยกรรม 
 
6. ระยะเวลาการศึกษา 

ระยะเวลาการศึกษาตลอดหลักสูตร 2 ปีการศึกษา และไม่เกิน 4 ปีการศึกษา สําหรับนักศึกษาท่ี
ลงทะเบียนเรียนเต็มเวลา 
 
7. หลักสูตร  
      7.1  จํานวนหน่วยกิตรวมตลอดหลักสูตร 

            7.1.1  สําหรับผู้สําเร็จการศึกษา ตามข้อ 5.1   82 หน่วยกิต 
     7.1.2  สําหรับผู้สําเร็จการศึกษา ตามข้อ 5.2   91 หน่วยกิต 

      7.2  โครงสร้างหลักสูตร 
 7.2.1  หมวดวิชาศึกษาท่ัวไป  20 หน่วยกิต 
       1)  กลุ่มวิชาสังคมศาสตร์หรือมนุษยศาสตร์   3 หน่วยกิต 
       2)  กลุ่มวิชาภาษา   9 หน่วยกิต 
       3)  กลุ่มวิชาวิทยาศาสตร์และคณิตศาสตร์ 6 หน่วยกิต 
       4)  กลุ่มวิชาพลศึกษาและนันทนาการ  2 หน่วยกิต 
 7.2.2  หมวดวิชาเฉพาะ 56 หน่วยกิต 
         1)  กลุ่มทักษะวิชาชีพพ้ืนฐาน 15 หน่วยกิต 
         2)  กลุ่มทักษะวิชาชีพเฉพาะ 27 หน่วยกิต 
         3) กลุ่มทักษะวิชาชีพเลือก 6 หน่วยกิต 
                              4)  ฝึกประสบการณ์ทักษะวิชาชีพ 4 หน่วยกิต 
    5)  โครงการพัฒนาทักษะวิชาชีพ 4 หน่วยกิต 
 7.2.3  หมวดวิชาเลือกเสรี 6 หน่วยกิต 
 7.2.4  หมวดวิชาชีพปรับพ้ืนฐาน    9 หน่วยกิต 
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7.2.5 หมวดกิจกรรมเสริมหลักสูตร - หน่วยกิต  
 

หมายเหตุ: 1. ผู้สําเร็จการศึกษา ตามข้อ 5.1ไม่ต้องศึกษาหมวดวิชาชีพปรับพ้ืนฐาน 
 2.  ผู้สําเร็จการศึกษา ตามข้อ 5.2 ต้องศึกษาหมวดวิชาชีพปรับพ้ืนฐานจํานวน 9 หน่วยกิต 
 3.  กิจกรรมเสริมหลักสูตรเป็นส่วนท่ีส่งเสริมการพัฒนาทักษะชีวิตและหรือทักษะวิชาชีพ 
นักศึกษาต้องเข้าร่วมกิจกรรมอย่างน้อยสัปดาห์ละ 2 ชั่วโมงทุกภาคการศึกษา กิจกรรมเสริมหลักสูตรนี้ 
ไม่นับหน่วยกิต 
 

7.3  ช่ือรายวิชา 
     ก.  หมวดวิชาศึกษาท่ัวไป20 หน่วยกิต 
  1) กลุ่มวิชาสังคมศาสตร์หรือมนุษยศาสตร์ 3 หน่วยกิตให้เลือกศึกษาจากรายวิชา
ต่อไปนี้ 

691-11-01 มนุษย์กับสังคม 
(Man and Society) 

3(3-0-6) 

691-11-02 สังคมกับสิ่งแวดล้อม 
(Society and Environment) 

3(3-0-6) 

691-11-03 
 

มนุษยสัมพันธ์ 
(Human Relations) 

3(3-0-6) 

691-13-03 สังคมกับเศรษฐกิจ 
(Society and Economy) 

3(3-0-6) 

691-14-07 มิติทางการเมืองและสังคมไทย 
(Politics and Thai Society Dimensions) 

3(3-0-6) 

691-22-05 ศิลปะการดําเนินชีวิต 
(Art of Living) 

3(3-0-6) 

691-25-10 กฎหมายแรงงาน 
(Labor Law) 

3(3-0-6) 

692-11-01 สารสนเทศเพ่ือการศึกษาค้นคว้า 
(Information for Education) 

3(3-0-6) 

692-12-02 จิตวิทยาในชีวิตประจําวัน 
(Psychology in Everyday Life)  

3(3-0-6) 

692-12-04 เทคนิคการพัฒนาบุคลิกภาพ 
(Personality Development Techniques) 

3(3-0-6) 

692-13-05 ศาสนาเปรียบเทียบ 
(Comparative Religions)  

3(3-0-6) 

692-14-06 ไทยศึกษา 
(Thai Studies) 

3(3-0-6) 

692-14-07 อารยธรรมเปรียบเทียบ 
(Comparative Civilizations) 

3(3-0-6) 
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   2) กลุ่มวิชาภาษา 9หน่วยกิต ให้เลือกศึกษาจากรายวิชาต่อไปนี้ 
693-11-01 ภาษาไทยเพ่ือการสื่อสาร 

(Thai for Communication) 
3(3-0-6) 

693-11-04 การอ่านเพ่ือชีวิต    
(Reading for Life) 

3(3-0-6) 

693-11-12 วรรณคดีศึกษา 
(Literature  Study) 

3(3-0-6) 
 

693-12-01 ภาษาอังกฤษในชีวิตประจําวัน 
(Everyday English) 

3(3-0-6) 

693-12-02 ภาษาอังกฤษเทคนิค 
(Technical English) 

3(3-0-6) 

693-21-05 ศิลปะการพูด    
(Art of Speaking) 

3(3-0-6) 

693-21-08 ภาษากับวัฒนธรรม    
(Language and Culture) 

3(3-0-6) 

693-22-01 การเขียนภาษาอังกฤษเพ่ือการสื่อสาร 
(Communicative English Writing) 

3(3-0-6) 

693-22-02 สนทนาภาษาอังกฤษ 
(English Conversation) 

3(3-0-6) 

  3) กลุ่มวิชาวิทยาศาสตร์และคณิตศาสตร์6หน่วยกิต ให้เลือกศึกษาจากรายวิชา
ต่อไปนี้ 

 

  

 4) กลุ่มวิชาพลศึกษาและนันทนาการ 2 หน่วยกิต ให้เลือกศึกษาจากรายวิชาต่อไปนี้ 
496-11-01 พลศึกษา 

(Physical Education) 
1(0-2-1) 

496-12-01 นันทนาการ 
(Recreation) 

1(0-2-1) 

496-13-03 กิจกรรม 
(Activities) 

1(0-2-1) 

491-11-01 คณิตศาสตร์ท่ัวไป 
(General Mathematics) 

3(3-0-6) 

491-11-02 คณิตศาสตร์ข้ันต้น 
(Primary Mathematics) 

3(3-0-6) 

493-11-04 วิทยาศาสตร์เพ่ือคุณภาพชีวิต 
(Sciences for Life Quality) 

3(3-0-6) 

493-16-05 มนุษย์กับสิ่งแวดล้อม 
(Human and Environment) 

3(3-0-6) 

499-11-02 สถิติข้ันต้น 
(Primary Statistics) 

3(3-0-6) 
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496-13-05 สวัสดิศึกษา 
(Safety Education) 

1(0-2-1) 

 ข.  หมวดวิชาเฉพาะ  56  หน่วยกิต 
   1) กลุ่มทักษะวิชาชีพพ้ืนฐาน15หน่วยกิตให้ศึกษาจากรายวิชาต่อไปนี้ 

393-11-01 ความรู้เบ้ืองต้นเก่ียวกับการประกอบธุรกิจ
(Introduction to Business Operations) 

3(2-2-5) 

393-11-02 หลักการจัดการ 
(Principles of Management) 

3(3-0-6) 

394-11-02 หลักการตลาด 
(Principles of Marketing) 

3(3-0-6) 

395-11-02 การบัญชีการเงิน 
(Financial Accounting) 

3(2-2-5) 

396-11-01 การใช้คอมพิวเตอร์ในงานธุรกิจ 
(Uses of Computer in Business) 

3(2-2-5) 

 
   2) กลุ่มทักษะวิชาชีพเฉพาะ27  หน่วยกิตให้ศึกษาจากรายวิชาต่อไปนี้ 

394-11-03 
 

พฤติกรรมผู้บริโภค 
(Consumer Behavior) 

3(3-0-6) 
 

394-11-04 
 

ความรู้เก่ียวกับผลิตภัณฑ์และราคา 
(Product & Price Knowledge) 

3(3-0-6) 
 

394-11-05 
 

นโยบายการจัดจําหน่าย 
(Distribution Policy) 

3(3-0-6) 
 

394-11-09 
 

การจัดการขาย 
(Sales Management) 

3(3-0-6) 
 

394-21-06 
 

การส่งเสริมการตลาด 
(MarketingPromotion)  

3(2-2-5) 
 

394-21-08 
 

คณิตศาสตร์การตลาด 
(Marketing Mathematics) 

3(2-2-5) 
 

394-21-13 
 

การใช้คอมพิวเตอร์ในงานการตลาด 
(Uses of Computer in Marketing Task)  

3(2-2-5) 
 

394-21-17 
 

ระเบียบวิธีวิจัยตลาดเบ้ืองต้น 
(Marketing  Research Methodology) 

3(2-3-5) 
 

394-21-18 
 

การวางแผนการตลาด 
(Marketing Planning)  

3(2-2-5) 
 

 
   3) กลุ่มทักษะวิชาชีพเลือก  6  หน่วยกิต ให้เลือกศึกษาจากรายวิชาต่อไปนี้ 

394-11-07 
 

การตลาดเพ่ือสิ่งแวดล้อมและจริยธรรม 
(Environment Marketing & Ethics) 

3(3-0-6) 
 

394-11-12 การตลาดบริการ 
(Service Marketing)  

3(3-0-6) 
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394-21-10 
 

การจัดการการค้าปลีกและการค้าส่ง 
(Retailing & Wholesaling Management) 

3(3-0-6) 
 

394-21-11 
 

การบรรจุภัณฑ์ 
(Packaging) 

3(3-0-6) 
 

394-21-14 การนําเข้าและการส่งออก 
(Import and Export) 

3(3-0-6) 

394-21-15 
 

เทคนิคการจัดแสดงสินค้า 
(Display Techniques) 

3(2-2-5) 
 

394-21-16 
 

การตลาดอิเล็กทรอนิกส์ 
(Electronics Marketing) 

3(3-0-6) 
 

395-13-01 การภาษีอากร 
(Taxation) 

3(3-0-6) 

395-13-05 
 

กฎหมายธุรกิจเบ้ืองต้น 
(Introduction to Business Law) 

3(3-0-6) 
 

397-11-01 หลักเศรษฐศาสตร์   
(Principles of Economics)  

3(3-0-6) 

 
   4)ฝึกประสบการณ์ทักษะวิชาชีพ  4  หน่วยกิตให้ศึกษาจากรายวิชาต่อไปนี ้

391-19-01 ฝึกประสบการณ์ทักษะวิชาชีพ 
(Occupational Skills Experience) 

4(0-54-0) 

 
 5)  โครงการพัฒนาทักษะวิชาชีพ 4  หน่วยกิตให้ศึกษาจากรายวิชาต่อไปนี ้

391-29-04 
 

โครงการทางการตลาด 
(Marketing Project) 

4(0-12-4) 
 

 
 ค.  หมวดวิชาเลือกเสรี 6 หน่วยกิตให้เลือกศึกษาจากรายวิชาท่ีเปิดสอนในคณะหรือเปิด
สอนคณะอ่ืนๆ ในระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง 
 
 ง.  หมวดวิชาชีพปรับพ้ืนฐาน9หน่วยกิต ให้ศึกษาจากรายวิชาต่อไปนี้ 

394-11-01 การขาย 
(Selling) 

3(2-2-5) 

395-11-01 การบัญชีเบ้ืองต้น 
(Introduction to Accounting) 

3(2-2-5) 

398-11-01 
 

การปฏิบัติงานสํานักงาน 
(Office Operation) 

3(2-2-5) 

 
หมายเหตุ: 1.ผู้สําเร็จการศึกษา ตามข้อ 5.1 ไม่ต้องศึกษาหมวดวิชาชีพปรับพ้ืนฐาน 
               2. ผู้สําเร็จการศึกษา ตามข้อ 5.2 ต้องศึกษาหมวดวิชาชีพปรับพ้ืนฐาน 9หน่วยกิต 
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 จ.  หมวดกิจกรรมเสริมสร้างหลักสูตร ให้ศึกษาจากรายวิชาต่อไปนี้ 
391-19-08 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 1 

(Supplementary Activities 1) 
0(0-2-0) 

391-19-09 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 2 
(Supplementary Activities 2) 

0(0-2-0) 

391-29-10 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 3 
(Supplementary Activities 3) 

0(0-2-0) 

391-29-11 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 4 
(Supplementary Activities 4) 

0(0-2-0) 

 
หมายเหตุ : นักศึกษาต้องเข้าร่วมกิจกรรมอย่างน้อยสัปดาห์ละ 2 ชั่วโมง ทุกภาคการศึกษา 
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 7.4  แผนการศึกษา  
 
                   7.4.1  สําหรับผู้สําเร็จการศึกษา ตามข้อ 5.1 ไม่ต้องศึกษาหมวดวิชาชีพปรับพ้ืนฐาน 
 

ปีการศึกษาท่ี  1 
ภาคการศึกษาที่ 1 

รหัสวิชา รายวิชา หน่วยกิต 
391-19-08 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 1 0(0-2-0) 
393-11-01 ความรู้เบ้ืองต้นเก่ียวกับการประกอบธุรกิจ 3(2-2-5) 
393-11-02 หลักการจัดการ 3(3-0-6) 
394-11-02 หลักการตลาด 3(3-0-6) 
396-11-01 การใช้คอมพิวเตอร์ในงานธุรกิจ 3(2-2-5) 
496-xx-xx กลุ่มวิชาพลศึกษาและนันทนาการ 1(0-2-1) 
49x-xx-xx กลุ่มวิชาวิทยาศาสตร์และคณิตศาสตร์ 3(3-0-6) 
693-xx-xx กลุ่มวิชาภาษา   3(3-0-6) 

 รวม 19 หน่วยกิต 
 
ภาคการศึกษาที่ 2 

รหัสวิชา รายวิชา หน่วยกิต 
391-19-09 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 2 0(0-2-0) 
394-11-03 พฤติกรรมผู้บริโภค 3(3-0-6) 
394-11-04 ความรู้เก่ียวกับผลิตภัณฑ์และราคา 3(3-0-6) 
394-11-05 นโยบายการจัดจําหน่าย 3(3-0-6) 
394-xx-xx กลุ่มทักษะวิชาชีพเลือก 1 3(x-x-x) 
496-xx-xx กลุ่มวิชาพลศึกษาและนันทนาการ 1(0-2-1) 
693-xx-xx กลุ่มวิชาภาษา 3(3-0-6) 
xxx-xx-xx หมวดวิชาเลือกเสรี 1 3(x-x-x) 

 รวม 19  หน่วยกิต 
 
ภาคการศึกษาฤดูร้อน 

รหัสวิชา รายวิชา หน่วยกิต 
  391-19-01 ฝึกประสบการณ์ทักษะวิชาชีพ 4(0-54-0) 

 รวม 4 หน่วยกิต 
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ปีการศึกษาท่ี  2 
ภาคการศึกษาท่ี  1 

รหัสวิชา รายวิชา หน่วยกิต 
391-19-10 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 3 0(0-2-0) 
394-21-06 การส่งเสริมการตลาด 3(2-2-5) 
394-21-08 คณิตศาสตร์การตลาด 3(2-2-5) 
394- xx-xx กลุ่มทักษะวิชาชีพเลือก 2 3(x-x-x) 
395-11-02 การบัญชีการเงิน  3(2-2-5) 
49x-xx-xx กลุ่มวิชาวิทยาศาสตร์และคณิตศาสตร์ 3(3-0-6) 
693-xx-xx กลุ่มวิชาภาษา 3(3-0-6) 
xxx-xx-xx หมวดวิชาเลือกเสรี 2 3(x-x-x) 

 รวม 21 หน่วยกิต 
 
ภาคการศึกษาท่ี 2 

รหัสวิชา  รายวิชา  หน่วยกิต 
391-29-04 โครงการทางการตลาด 4(0-12-4) 
391-29-11 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 4 0(0-2-0) 
394-11-09 การจัดการขาย 3(3-0-6) 
394-21-13 การใช้คอมพิวเตอร์ในงานการตลาด  3(2-2-5) 
394-21-17 ระเบียบวิธีวิจัยตลาดเบ้ืองต้น  3(2-3-5) 
394-21-18 การวางแผนการตลาด 3(2-2-5) 
69x-xx-xx กลุ่มวิชาสังคมศาสตร์หรือมนุษยศาสตร์ 3(3-0-6) 

 รวม 19 หน่วยกิต 
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  7.4.2 สําหรับผู้สําเร็จการศึกษา ตามข้อ 5.2ต้องศึกษาหมวดวิชาชีพปรับพ้ืนฐาน จํานวน  9 
หน่วยกิต 

ปีการศึกษาท่ี  1 
ภาคการศึกษาท่ี 1 

รหัสวิชา รายวิชา หน่วยกิต 
391-19-08 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 1 0(0-2-0) 
393-11-01 ความรู้เบ้ืองต้นเก่ียวกับการประกอบธุรกิจ 3(3-0-6) 
394-11-01 การขาย 3(2-2-5) 
394-11-02 หลักการตลาด 3(3-0-6) 
396-11-01 การใช้คอมพิวเตอร์ในงานธุรกิจ 3(2-2-5) 
398-11-01 การปฏิบัติงานสํานักงาน 3(2-2-5) 
49x-xx-xx กลุ่มวิชาวิทยาศาสตร์และคณิตศาสตร์ 3(3-0-6) 
496-xx-xx กลุ่มวิชาพลศึกษาและนันทนาการ 1(0-2-1) 
693-xx-xx กลุ่มวิชาภาษา   3(3-0-6) 

 รวม 22 หน่วยกิต 
 
ภาคการศึกษาท่ี 2 

รหัสวิชา รายวิชา หน่วยกิต 
391-19-09 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 2 0(0-2-0) 
393-11-02 หลักการจัดการ 3(3-0-6) 
394-11-03 พฤติกรรมผู้บริโภค 3(3-0-6) 
394-11-05 นโยบายการจัดจําหน่าย 3(3-0-6) 
395-11-01 การบัญชีเบ้ืองต้น 3(2-2-5) 
394-xx-xx กลุ่มทักษะวิชาชีพเลือก 1 3(x-x-x) 
496-xx-xx กลุ่มวิชาพลศึกษาหรือนันทนาการ 1(0-2-1) 
693-xx-xx กลุ่มวิชาภาษา 3(3-0-6) 
xxx-xx-xx หมวดวิชาเลือกเสรี 1 3(x-x-x) 

 รวม 22หน่วยกิต 
 
ภาคการศึกษาฤดูร้อน 

รหัสวิชา รายวิชา หน่วยกิต 
391-19-01 ฝึกประสบการณ์ทักษะวิชาชีพ 4(0-54-0) 

 รวม 4หน่วยกิต 
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ปีการศึกษาท่ี  2 
ภาคการศึกษาท่ี  1  

รหัสวิชา รายวิชา หน่วยกิต 
391-19-10 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 3 0(0-2-0) 
394-21-06 การส่งเสริมการตลาด 3(2-2-5) 
394-21-08 คณิตศาสตร์การตลาด 3(2-2-5) 
394-xx-xx กลุ่มทักษะวิชาชีพเลือก 2 3(x-x-x) 
395-11-02 การบัญชีการเงิน  3(2-2-5) 
49x-xx-xx กลุ่มวิชาวิทยาศาสตร์และคณิตศาสตร์ 3(3-0-6) 
693-xx-xx กลุ่มวิชาภาษา 3(3-0-6) 
394-11-04 ความรู้เก่ียวกับผลิตภัณฑ์และราคา 3(3-0-6) 

                   รวม  21 หน่วยกิต 
 

ภาคการศึกษาท่ี 2 
รหัสวิชา รายวิชา หน่วยกิต 

391-29-04 โครงการทางการตลาด 4(0-12-4) 
391-29-11 กิจกรรมเสริมหลักสูตร 4 0(0-2-0) 
394-11-09 การจัดการขาย 3(3-0-6) 
394-21-13 การใช้คอมพิวเตอร์ในงานการตลาด  3(2-2-5) 
394-21-17 ระเบียบวิธีวิจัยตลาดเบ้ืองต้น  3(2-3-5) 
394-21-18 การวางแผนการตลาด 3(2-2-5) 
69x-xx-xx กลุ่มวิชาสังคมศาสตร์และมนุษยศาสตร์ 3(3-0-6) 
xxx-xx-xx หมวดวิชาเลือกเสรี 2 3(x-x-x) 

 รวม 22 หน่วยกิต 
 


